SIMAR EN PROPLANET BIEDEN TOTAALOPLOSSING VOOR SANITAIR- EN

‘Tekenen en rekenen in één’

Het 3D ontwerpprogramma SaniNet, van
ProPlanet en SIMS, het backoffice-pakket
van Simar, worden sindskort als één com-
pleet pakket aangeboden. Deze combinatie
maakt het voor de sanitairspecialist makke-
lijker het complete ontwerp-, offerte- en
orderverwerkingsproces te beheren. Direc-
teur Mark Sinnige van Simar geeft tekst en
uitleg. “Dit is waar de markt om vraagt.”

p de VSK (11 t/m 15 februari) waren Simar en
ProPlanet met één stand vertegenwoordigd. De

twee bedrijven presenteerden tijdens de vak-
beurs voor de installatiebranche een nicuwe totaalop-
lossing voor de sanitair- en tegelhandel. Onder de naam
SaniNet-SIMS is per 1 februari een combinatiepakket
op de markt, waarmee de sanitairspecialist voor zijn
klanten een badkamer van ontwerp tot en met installa-
tie kan verzorgen. Door technische aanpassingen wor-
den beide producten met elkaar gekoppeld, waardoor
ze naadloos op elkaar aansluiten.
ProPlanet’s SaniNet is een 3D ontwerpprogramma voor
sanitair waarmee gebruikers hun badkamer kunnen
ontwerpen en indelen. Het kenmerkt zich door
gebruiksvriendelijkheid, slimme backoffice-koppelin-
gen en geavanceerde 3D technologie. SIMS (Sanitair
Informatie Management Systeem) is een backoffice
softwarepakket van Simar dat de complete bedrijfsvoe-
ring ondersteunt, bestemd voor de sanitairspecialist.
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Mark Sinnige, directeur van Simar, vertelt waarom zijn
bedrijf en ProPlanet de handen ineen hebben geslagen.
“We zijn beide marktleider, ieder op ons eigen gebied,
en vullen elkaar goed aan. ProPlanet is sterk in ont-
werpen en de bijbehorende artikelbibliotheken (con-
tent), wij in het administratieve gedeelte en de
communicatie met de groothandel. Daarom zijn we ook
zo blij met deze samenwerking. Samen hebben we een
marktaandeel van ver boven de 50 procent in het aan-
bieden van gereedschappen die sanitairbedrijven in hun
dagelijkse werk nodig hebben.”

Terugblikkend: “Simar had voorheen verschillende
tekenpakketten voor keukens en sanitair. Wij vinden
dat je onderscheid moet maken tussen het tekenen van
een keuken en een badkamer. Om een voorbeeld te
geven: een keukenkastje is vierkant, maar een toiletpot
is zo rond als het maar kan. Ook bouwkundig zit een
badkamer anders in elkaar. Kortom, ons keukenteken-
pakket was in onze visie niet geschikt voor het tekenen
van sanitair.”

“Dat is €én. De tweede reden voor de samenwer-
king is de volgende. ProPlanet doet het goed met San-
iNet, wij met SIMS, en lange tijd konden we goed naast
elkaar bestaan. Maar kijk je naar de markt, dan zie je
dat zij het grootste aandeel hebben in de grafische
markt en wij in de administratieve. Wat is er mooier dan
die krachten te bundelen? Na enkele oriénterende
gesprekken, afgelopen jaar, besloten we te gaan samen-
werken.”

Hij benadrukt dat de twee bedrijven volledig zelfstan-
dig blijven opereren. “Het is geen fusie, er worden geen
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ging van de twee pakketten synergie oplevert, zoals hij
het noemt. “Het lijkt misschien een cliché, maar 1 en 1 sen door, dat wordt verwerkt in een tekening die wort
ingevoerd in de computer en vervolgens rolt er ee
offerte uit. Uniek. Daarnaast zijn er nog meer voords
len te noemen. De klanten van ProPlanet kunnen n
bijvoorbeeld ook het administratieve traject meeneme
—en omgekeerd kunnen onze klanten het tekengedeel
opnemen. Gemeenschappelijke klanten, met ‘gesche
den’ pakketten, profiteren eveneens van de samenwe
king. Hun producten worden gecombineerd. Verde
kan de vakhandel veel efficiénter werken en is de kar
op fouten kleiner. Ons streven is: alles wat je teken
moet ook berekend kunnen worden. Daar zijn we in ¢
keukenwereld al jaren mee bezig en dat willen we oo
in de sanitairmarkt voor elkaar krijgen.”

Merlkt de industrie iets van de samenwerking tusse
Simar en ProPlanet? “Jazeker. Die krijgt te maken m

ProPlanet en Simar

ProPlanet is actief op het gebied van ICT en consultancy. Het bedrijf opereert voor-
namelijk in de professionele installatiesector en is toonaangevend in artikel-
classificatie, artikelbeheer en frontoffice-toepassingen. Het hoofdkantoor is
gevestigd in Den Bosch. Er werken ruim veertig mensen. Automatiseerder Simar.,
met vestigingen in Amsterdam en Tilburg. is al twintig jaar succesvol op de markt
van keukens, sanitair, tegels en haarden. Het bedrijf heeft ongeveer dertig mede-
werkers. '

is in dit geval 3”, klinkt het stellig. “Dit is waar de markt
om vraagt: één oplossing voor zowel tekenen als reke-
nen.” Wat betekent de komst van het combipakket voor
de sanitairspecialist? “Concreet: de vakhandelaar zit
straks met een klant om tafel, die geeft zijn of haar wen-

een grote marktpartij op dit gebied, één aanspreekpun
In één klap bereiken ze een hele grote doelgroep. Ma:
ook grote, internationale bedrijven zijn gebaat bij ee
totaaloplossing. Er is al belangstelling getoond vanu
het buitenland.”
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